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Liebe Freunde der Dialogmethode,

mit den neuen LIVE Online-Seminaren zur SV-Dialogmethode haben wir
uns vollkommen auf lhre Bediirfnisse und die aktuelle Situation eingestellt.
Dank fiir den Zuspruch und lhre zahlreichen Buchungen!

Die Frage ,Wie lduft denn so ein LIVE Online-Seminar ab?“ beantworten wir

Ihnen gern: genau wie im ,,Prasenz-Seminar®, nur Online.

Sie stehen im Mittelpunkt des Seminars, Sie stellen Ihre Fragen, sehen Praxis-Beispiele
und konnen lhre eigenen Werbemittel jederzeit mit einbinden.

Alles ganz individuell auf Sie ausgerichtet.

Sie sparen Zeit und Geld
100% Durchfiihrungs-Garantie

Leichte Integration im Biiro / Home Office

Alle Seminare haben das Ziel, Sie anzuleiten, Ilhre Werbe-Kommunikation
nachweislich effizienter zu gestalten bzw. zu entwickeln.

Sie haben Fragen? Schreiben oder rufen Sie uns an.
Wir freuen uns auf den Dialog mit lhnen

lhr
- '.J" !
jﬂﬁiﬂm 4’F”"&7M
Klaus Gucklé[\/
]

PS: lhr Bonus — bei Teilnahme an einem LIVE Online-Seminar erhalten Sie
ein Mailing-Check EASY im Wert von 390€ gratis.
Mehr Infos unter: https://sv-dialogmethode.de/consulting-mailing-check/

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim im Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Die SV-Dialogmethode

Seminare ...

Alle Seminar richten sich an Direktmarketing-
Einsteiger und Anwender, Fiihrungskrafte,
Geschéftsfuhrer, Vertriebsmitarbeiter,
Vertriebsleiter, Marketing-Verantwortliche,
Produktentwickler / Produktmanager, die
schriftliche Dialog-Medien entwickeln, beurteilen
und gestalten.

Hier finden Sie alle Seminare zum Basis-Wissen,
Texten und Gestalten nach der Prof. Vogele
Dialogmethode. An alle, die ihre Werbemedien
wirkungsvoll und verkaufsstark optimieren
mochten.

Entscheiden Sie sich zu einem Einzel-Training oder
fr lhr Unternehmen zu einem Inhouse-Seminar.
Sie wollen Menschen und Unternehmen kennen-
lernen? Dann sind die offenen Seminare genau
das Richtige.

NEU - LIVE Online-Seminare

Sie stellen Fragen, sehen Praxis-Beispiele und
kdnnen lhre eigenen Werbemittel jederzeit mit
einbinden. Analog eines ,,Prasenz-Seminars”. |hr
Seminar wird 1:1 LIVE durchgefiihrt, es handelt

sich dabei um keine Aufzeichnung.

Der , Seminar-Wecker“ bei offenen Seminaren.

Ihr gewlinschtes Seminar hat noch keinen Termin?
Dann nutzen Sie unverbindlich unseren , Seminar-
Wecker”. Wir sammeln lhre Anmeldungen, bei
mehr als 3 Anfragen stimmen wir einen Termin
und Ort mit lhnen ab. Dieser ,Wecker”

ist fiir Sie kostenfrei.

Was wir noch leisten ...

Auftrags-Markforschung

Wie wirkt IThr Werbemittel auf lhre Zielgruppe?
Mit Hilfe von Befragungen und Untersuchungen
per Eye-Tracking erfahren Sie mehr Gber lhr
Werbemittel und mégliche Optimierungs-Ansatze.

,»SV-Blog“

Lesen Sie auf sv-dialogmethode.de im
»SV-Blog“ jede Woche eine im Seminar

oder per Mail gestellte Frage. In Anlehnung

an Prof. Siegfried Vogele Tipp der Woche lesen
Sie aktuelle Fragen und Experten-Antworten.

Uber uns ...

Wir sind ein Team aus selbstandigen Trainern
und Beratern. Alle Dozenten kommen aus der
Praxis, verfiigen tber jahrelange Erfahrung im
Vertrieb und in der Beratung im Dialogmarketing.

Uns verbindet die Liebe und die Faszination zur
Dialogmethode. Als ehem. Mitarbeiter des
Siegfried Vogele Instituts bieten wir Ihnen das
gesamte Spektrum zur Dialogmethode an.

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de



Seminar-Termine 2022

Monat Termin LIVE Online-Seminar:*
Januar Mi. 26.01. - Fr. 28.01. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"
Februar Mi. 16.02. - Fr. 18.02. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

Marz / April  Mi. 30.03. - Fr. 01.04. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

Mai Mi. 04.05. - Fr. 06.05. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"
Juni Mi. 01.06. - Fr. 03.06. "Texten mit der SV-Dialogmethode"
Juli Mi. 06.07. - Fr. 08.07. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

September Mi. 07.09. - Fr. 09.09. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"
Mi. 28.09. - Fr. 30.09. "Texten mit der SV-Dialogmethode"

Oktober Mi. 12.10. - Fr. 14.10. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"
November Mi. 09.11.-Fr.11.11. "Gestalten mit der SV-Dialogmethode"

Dezember Mi. 07.12. - Fr.09.12. "Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode"

*Inhouse-Seminare nach individueller Absprache jederzeit moglich
*LIVE Online-Seminar jeweils von 10:00 bis 12:30 Uhr

Anderungen nach Absprache méglich

Offene Prasenz-Seminare zur Zeit nicht geplant

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de



Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode - LIVE Online-Seminar

Lemen 5z die Grund-Prinzipen und deren Anwendungen kennen imsbhinmiz Thres Werbamadinmms.
D= Wichiizhoeit vom Text and Cestaltuns von Print- umd Online-hedizn. Sie erlemen alle wichtizen
psvchologischen Grundlazen der SV-Dialogmethode. Zur Vardeatlichans werdsn fm LIVE-Seminar
varschisdens Konvnunikations-Formen heransezogen

Dias Berpiner richtet sich an alle im Dislopmarleting beschaftigte, die schrifiliche Dizlog-bledien entaicksln
mnd zestabten. Lamen Zie wie Werbemedien wirlounzsvoll und verleaunfzstark sind.

. -&
272 fur 590,

Klaus Guclder A AR - e waist ¥
Ihr Fachdozent der Prof Vigele Dialosmethode.

Staat]. Kemmunikations-& Direkmarketing-Fachwint. Seit vielen Jahwes im Direimarketing wsd A dress.
danagement tisg, u. a. als Morketing-. Werbe. wnd Verricbsledier. Seit 3K Trainer der Diskogmethode

Teil 2: Teil -
= [Cinfikirung: Direktmarketing = Die Dialog-Farmel = Grundsdtee dier
vi. Dialagmarketing = Dhr Kurz-Dialog Gestaltungs-Fepchologie im
= [ie slebenskursea ainar - F'ru;:i;-l:lbuns Betug auf Bilder umd Texte

fullailing-Aktion
# [ Psychologie der
einzalmen Dialog-Stufen

= Hlickgerechte Gestaltung
#  Grundlagen des
kumdengerechten Text=ns

Drzz Online-Serpinar findst i dred Teilen statt, damit Sie es besser in den Berufcalliag integrieren konmen,
Dramnit hilaint Thre Konzentration i allay drei TTVE Ouline-Serpinaran lonstant hoch. Sis haben die
hIoglichkedt am Folgetas voransszmmzeans Punbote noch sivnal zo binterfragen. Gem geht der Fuarslaiter suf
Thre Wiinsche ond Werbemittel sin

Zenden Zie mns Thr Werbemedivm im Vorfeld zo, gem binden wir e= in das Seminar ain und arfahren Sie ersie

Optimisrangs-Anedtze irn peradnlichen Gesprach oder itn Seminar. Dieses Saminar 1=t der
Haupt- Bestandtail dez Dialop-hianagers.

Anmelden unter- 2eminargsv-dialormethode.de
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Gestalten mit der SV-Dialogmethode - LIVE Online-Seminar

Sie lemen, wie Lhre Werhbemitiel die ersten kridschen Blicke Ihrer Zielzruppe standhalten. Sic lemen
alle Grundlsgen der formalen und inhsltdichen Gestaltnmg v oo Print und Cedine-Medien mach der
S\V.Dalogmethode. Crem bimden wir lhre Werbaimitbel in dem mit Kers ein

Das Seminar nichtet sich an Dialermarketinp-Anwender, die schrifiliche Dialog-Medien estwickels und
gestalten. Und Menschen, die ihre 'Werbemedicn wirknnpzvell und verksunfistark eprimieren mndichicen

Apy Frde des Seminar: kezpen See. ..

= [me Grundlagen einer formalen und imbaltlichen Crestatiung
= e Regeln des menschlichen Blickverlauts und deren Implikationen fiir die Gestalbung

= i Wiahrnehenunigs- Hierarchien inneshalb verschiedener Werbemitel '3
' oz i 52
"a“':“u-m- e

|_|.‘.-

Klauw: Gacklsr

Thr Fachdozent der Prof. Vezele Dialopmeethods.

Raall. Kosrmmakom ims-& Deckinee Kelum -Fackidail Se=i el en Jnbees i Decklieebs o e Sabee-
Bmagnenl Eikg, uaals Mlaeketing., Werbe- url Veriricbsleier. Seal 2006 Trumer der Diubgansthode

Semaimar Inhalse:

Teil 1: Tl 2: Tl 3:
D e uind b pan dier Geiri il basg Evsi-Traetkimg Dms # Gralischie Elmmants & hire
# [ Erfelis- und Einfuss- i chiedana B ek il : Wirkung

Mkt gn Sar Dl op-Ceat bl basg

Ein- bis sechiseitige ®  Wah reshi un g vwen
# e Salape Por | ] -V 1R, #  Haadbnes & Teclan
# [ S -Didfog=athods in ® Eatalog Mabing Plikive, Postar, # Eling Papar-Kunde
® g Ceinkalbanig Hea il et B Wabietes ® Prasis-Obuni
# D e reies bl chae Wahmahmng # Ele=anti der Gelatung & Trands 3021 in S&r
& Gl basggs-E manla # Bl g G il Lasggn-Farmen Cantallasg

& Alge=aini G aslalungragals

[Mas Crdine-Seminar findes in deei Teilen statt. Danwi %ie es bexser im dea Berufzallag misgrieren kionen.
[amnit bleibi Thre Konzewtration in allen dred LIV E Omline-Seminaren konzscane hoch.

Wir empfeklen dem vorheripen Besnch dez Basm-Seminar: ror 3V.-Dialopmetheds
[Mas Semimar ist Bestandieil des Dialogmanagers.

Apnmelden unter: semmarZzv-dialormethode de
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2 Tages-Basis-Seminar zur SV-Dialogmethode

Seminar Nr. 001

Sie lernen: Die psychologischen Grundlagen der Dialogmethode: Die Wichtigkeit von Text und
Gestaltung von Print- und Online-Medien. Sie wissen im Anschluss, was es mit Wahrnehmungs-
Prinzipien auf sich hat.

Dieses Seminar ist die Grundlage fiir alle Seminare und Workshops rund um die SV-Dialogmethode.
Lernen Sie die Grundprinzipen und deren Anwendungen. Unabhiingig Ihres Werbemediums. Zur Verdeut-
lichung werden im Seminar der klassische Vertreter und das Mailing herangezogen. Analogien zu den
online Medien werden ebenfalls hergestellt.

Klaus Guckler

Ihr Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im
Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und
Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Tag 1: Tag 2:

- Emnfiihrung: Direktmarketing vs. Dialogmarketing - Grundsiitze der Gestaltungs-Psychologie in Bezug

- Stirken des Werbebriefs auf Bilder und Text

- Die »Lebenskurve« einer Mailing-Aktion - Grundlagen fiir das Konzipieren erfolgreicher

- Die Psychologie der einzelnen Dialog-Stufen Mailing-Kampagnen

- Die Dialog-Formel - Blickgerechte Gestaltung und Response-Quoten

- Das Produkt und seine Dialog-Wirkung - Dialog-Skizzen fiir einzelne Mailing-Bestandteile

- Definition und Einteilung der Zielgruppen - Ubung: Bewertung von Werbebriefen aus dem

- Die Mailing-Strategie und ihre Wirkung B-to-B- und aus dem B-to-C-Umfeld

- Leseverhalten und Blickverlauf bei Print-Medien - Grundlagen des kundengerechten Textens P rase"\Z‘
Bringen Sie IThr Werbemedium mit und erfahren Sie erste Optimierungs-Ansiitze. en -\na(
Das Seminar ist der Hauptteil des Dialogmanagers. Sem

Buchen Sie jetzt als:
1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten [hr Seminar ganz personlich auf Thre Bediirfnisse in
Abstimmung mit Ihrem Trainer inkl. Dokumentation. In Ihrem Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fiir 1.250,- je TN. Es fillt keine MwSt. an Sie haben Interesse, wir noch keinem
Termin, wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,, Wecker* ist fiir

Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf

Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getrinke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an.

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Seminar Nr. 002

Die SV-Dialogmethode aufbauen, vertiefen und festigen (Inhouse-Workshop)

Dieser neue Inhouse-Praxis-Workshop richtet sich an Teilnehmer des Basis-Seminars oder eines
Gestaltungs-Seminars zur SV-Dialogmethode. Hier frischen Sie ihre Kenntnisse zur SV-Dialogmethode auf.
Oder Sie verfiigen iiber viel Praxis und wollen diese einmal mit Experten-Wissen abgleichen.

Der grofite Teil des Workshops, befasst sich mit Thren Werbemitteln im Erfahrungs- und Experten-
Austausch. So werden Ihre Werbemittel im Vorfeld per Eye-Tracking Kamera aufgezeichnet.
Sie sehen, wie ,,lhre Kunden* Thr Werbemittel wahrnehmen.

Klaus Guckler

Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt.

Seit vielen Jahren im Direktmarketing und Adress-Management tétig, u. a. als
Marketing-, Werbe- und Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Vormittag: Nachmittag:

*  Grundlagen zur SV- Dialogmethode Beurteilung Threr Print-Werbemittel
*  Die, Lebenskurve* einer Mailing-Aktion

*  Die beiden Systeme im Gehirn / Wahrnehmung

*  Der stumme Verkaufs-Dialog / Die Dialog-Formel
*  Die psychologische Wirkung des 1. Kurz-Dialoges
*  Bedeutung fiir die Gestaltung

» Je Werbemittel wird im Vorfeld eine
Demo-Eye-Tracking-Aufzeichnung erstellt

* Gemeinsame Diskussion in der Gruppe

+ Erarbeitung méglicher Optimierungs-Ansitze

*  Die Wahrnehmungshierarchie d ef
*  Grundsitze der Gestaltungs-Psychologie in - enz— o . (
Bezug auf Bilder und Text P (aS S m\ﬂa
. e,
In diesem Workshop geht es um die Praxis und Ihre Print-Werbemittel. On\\ﬂ

Wichtig zur Vorbereitung: Spiitestens vier Wochen vor dem Workshop benétigen wir lhre
Werbemittel zur Eye-Tracking-Aufzeichnung. Im Anschluss erhalten Sie die Demo-Aufzeichnung Ihrer
Werbemittel.

Nur als Inhouse-Seminar und LIVE Online-Seminar zu buchen:
Die Workshop-Inhalte sind auf einen Tag angelegt, mit ca. § Werbemitteln. Sprechen Sie uns an, wenn Sie
besondere Wiinsche und Anregungen haben.

Wir erstellen Thnen gern ein Angebot.

unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Okt. 2021



_ Seminar Nr. 010

Gestalten mit der SV-Dialogmethode LIVE Online-Seminar

Sie lernen in einem LIVE Online-Seminar alle Grundlagen der formalen und inhaltlichen Gestaltung von
Print und Online-Medien nach der SV-Dialogmethode. So halten Thre Werbemittel, dem ersten kritischen
Blick Threr Zielgruppe stand. Gern binden wir IThr Werbemittel in den Kurs ein.

Klaus Guckler

Thr Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im
Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und
Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Teil 1. Teil 2.
- Die Grundlagen der Gestaltung - Gestaltungs-Mittel
- Die Erfolgs- und Einflussfaktoren der - Verschiedene Elemente der Gestaltung
Dialog-Gestaltung - Allgemeine Gestaltungsregeln
- Die Strategie - Grafische Elemente und ihre Wirkung
- Die SV-Dialogmethode in der Gestaltung - Wahrnehmungen von Headlines & Texten
- Die Menschliche Wahrnehmung - Kleine Papier-Kunde
- Blickverliufe - Praxis-Ubung
ein- bis sechsseitige Print-Werbemittel, - Trends 2021 in der Gestaltung
Katalog, Mailing, Plakate, Poster, - Checkliste zur Gestaltung
Newsletter & Webseiten
: . . ; . 36eNL”
Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars SV-Dialogmethode. E N Pra
Bringen Sie Ihr eigenes Werbemedium mit, erfahren Sie erste Optimierungs-Ansitze. ina
Das Seminar ist Bestandteil des Dialogmanagers. Sem

Buchen Sie jetzt als:
1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Thr Seminar ganz personlich auf Thre Bediirfnisse in
Abstimmung mit Threm Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fiir 690,-€ je TN es fillt keine MwSt. an. Sie haben Interesse, wir noch keinem
Termin, wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist fiir
Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf
Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getrinke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an.

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Seminar Nr. 012

Aktivierende Kataloge gestalten 1-Tages-Seminar

Verbessern Sie die Verkaufs-Wirkung Ihres Katalogs! Praxisnah bearbeiten Sie wichtige
Katalog-Elemente wie Titel, Riicktitel, Einstieg, Verkaufs-Forderung und Multi Channel.

So optimieren Sie Schritt fiir Schritt Thren eigenen Katalog.

Gabriele Laurich

Ihre Fachdozentin der Prof. Vigele Dialogmethode.
1 Expertin und Trainerin fiir Katalog- und Mailing-Gestaltung. Langjahrige Erfahrung

in der Qualitativen Marktforschung, unter anderem mit Eye-Tracking.

. enl’
gin Pre>=
. . Semin®
Vormittag Nachmittag
- Kurze Einfiihrung in die Prof. Vogele - Ergebnisse aus dem Forschungs-Labor:
Dialogmethode Uber die wichtigsten Elemente der
- Wahrnehmung und Wirkung von Katalog-Gestaltung
Print-Medien — vom Titel bis zur Aktivierung
- Regeln fiir die Katalog-Gestaltung - Workshop (Teil 2):
- Best-Practice-Beispiele Analyse der Teilnehmer-Kataloge anhand
- Workshop (Teil 1): einer Checkliste mit Diskussion
Analyse der Teilnehmer-Kataloge - Katalog-Werkstatt: Gemeinsame Erarbeitung
anhand einer Checkliste mit Diskussion konkreter Optimierungs-Ansitze

Wichtig zur Vorbereitung! Spitestens zwei Wochen vor dem Workshop benétigen wir Thren Katalog.

Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars zur SV-Dialogmethode.
Das Seminar ist ein Bestandteil des Dialogmanagers.

Buchen Sie jetzt als:

1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf ihre Bediirfnisse in
Abstimmung mit [hrem Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fiir 690,-€ je Teilnehmer, es fillt keine MwSt. an. Sie haben Interesse, wir noch
keinem Termin, wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist
fiir Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf
Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getrianke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an:

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Okt. 2021
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Texten nach der Dialogmethode 1-Tages-Seminar

Passen Sie die Texte in Ihren Mailings, Katalogen und Flyern an die Lese-Bereitschaft der Zielgruppe an.
So halten Sie deren Lese-Energie auf konstant hohem Niveau. Nach diesem Seminar-Tag sind Thnen die
stilistischen Mittel dafiir vertraut.

e »Stumme« Leserfragen antizipieren

e Antwort-Ideen entwickeln (éSen—L’
e In 6 Stufen zum Reintext redigieren TN P . Al
¢ Rohtexte verfassen Sem\na

Klaus Guckler

Ihr Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im
Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe- und
Vertriebsleiter. Seit 2006 Trainer der Dialogmethode.

Vormittag Nachmittag

- Die Lernmethode fiir das Dialog-Texten: - Ubung: Muster-Texte redigieren und eigene Texte
Von der Text-Idee zum Reintext schreiben bzw. redigieren

- »Stumme« Leserfragen und Antwort-Ideen - Personlicher schreiben: Der Name des Lesers
entwickeln - Zielgruppen individuell anschreiben

- Uber die Konzentrations-Fahigkeit und - Personliche Fiirworter, Zitate und Testimonials
Aufnahme-Bereitschaft der Leser - Bildhafter texten

- Sitze, Worter und Silben ersatzlos streichen - Zusitzliche Verstirker einbauen

- Umgang mit langen und komplizierten Wortern - Verkaufsstarke Headlines entwickeln

- Lebendiger schreiben: Die Wirkung - Ubung: Muster-Texte redigieren und eigene Texte
unterschiedlicher Wortarten schreiben bzw. redigieren

Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars zur SV-Dialogmethode.
Das Seminar ist ein Bestandteil des Dialogmanager.

Buchen Sie jetzt als:

1. Inhouse-Seminar: Zum Fest-Preis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf ihre Bediirfnisse in
Abstimmung mit Threm Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fiir 690,- € pro Teilnehmer, es fallt keine MwSt. an. Sie haben Interesse, wir noch
keinem Termin, wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist
fiir Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf
Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getranke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an:

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Okt. 2021



- M A LS

1

BEs s B IR E
RER 5, LB, T, B R
S €, H. R E.[IUE &N,

Seminar Nr. 023

Bessere E-Mails und Newsletter schreiben 2-Tages-Seminar

Texte fiir Online-Medien schreiben ist eine eigene Disziplin. Der Grund: Online-Leser lesen nicht mehr,
sie scannen. Beim E-Mail- und Newsletter-Schreiben miissen Sie mit weniger Worten viel mehr Inhalt
vermitteln. Die Aufgabe der Betreff-Zeile: Wie Sie die Offnungsrate steigern und den Spamfilter umgehen.
Wie das geht, lernen und iiben Sie hier.

Dr. Manfred Niedermeyer

Studium der Germanistik. Viele Jahre Mitarbeiter bei der SZ. Seit1993
Kommunikations- Trainer. Lehrauftriage an der Friedrich-Schiller-Universitit Jena und
an der Donau-Universitit Krems

1. Tag 2. Tag
- Warum und wie wir online anders lesen - Uberlegungen zu eigenen Online-Texten: Funktion,
- Die 4 Prinzipien iiberzeugender Online-Texte: Format, Zielgruppe und Kundennutzen
— Den Kundennutzen ins Zentrum stellen - Workshop: Diskussion von Teilnehmer-Texten und
— Kurz und prignant schreiben eigene Online-Texte verfassen
— Aktivierend texten - Regeln der Text-Redaktion bei Online-Texten
— Logisch und zwingend argumentieren - Workshop: Eigene Online-Texte redigieren und
- Text-Elemente in E-Mail und Newsletter optimieren
- Betreff-Zeile: Die Offnungsrate steigern und - »1. Kurz-Dialog« und 2. Dialog bei Online-Medien
den Spamfilter umgehen - Eye Tracking: Woran das Auge hingt
- Headline: Neugierig machen und den Leser - E-Mails und Newsletter richtig gestalten:
in den Text hineinziehen — Regeln der Text-Gestaltung
- Text-Formate: E-Mail vs. Newsletter — Regeln der Text-Bild-Gestaltung

- Opt-in-Seiten gestalten: Nach einer Studie des SVI

Bringen Sie ihre eigenen Texte mit, erfahren Sie an threm Mediums erste Optimierungs-Ansitze.
Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars zur SV-Dialogmethode.

Das Seminar ist ein Bestandteil des Dialogmanagers. E i\ \ﬂa(
Buchen Sie jetzt als: Sem

1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Thr Seminar ganz personlich auf Thre Bediirfnisse in
Abstimmung mit Threm Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternechmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fiir 1.250,-€ je Teilnehmer, es fillt keine MwSt. an. Sie haben Interesse, wir noch
keinem Termin, wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist
fiir Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf
Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getrinke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an:

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Okt. 2021



Seminar Nr. 024

Vertiefungs-Workshop: Kreatives Schreiben

Uben Sie an diesem Tag, wie Sie Thre Produkte und Dienstleistungen sprachlich aufwerten. Hierzu nutzen
Sie bewdhrte Techniken zur Weiterentwicklung Ihres eigenen Schreibstils. Was Sie davon haben:
griBere Sicherheit und mehr Perspektiven als Texter.

In diesem 1 Tages Vertiefungs-Workshop geht es um die Praxis. Das Uben wird hier groBgeschrieben

Dr. Manfred Niedermeyer

Studium der Germanistik. Viele Jahre Mitarbeiter bei der Siiddeutschen (SZ).
Seit1993 Kommunikations-Trainer. Lehrauftrige an der Friedrich-Schiller-Universitét
Jena und an der Donau-Universitit Krems

Vormittag Nachmittag
- Bessere Sitze bilden: - Lingere Texte schreiben:
— Hauptsitze perfektionieren — Produkt-Beschreibungen und -Erkldrungen

— Vereinfachen: Subjekt-Pridikat-Beziehungen
— Hauptsatz-Nebensatz und Thema-Rhema
— Mit Pripositionen und Objekten spiclen

— Grundstellung — Ausdrucks-Stellung . _ . . .
- Variationen der Produkt-Beschreibung: - Den eigenen Schreibstil weiterentwickeln:

— Eigene Grenzen erkennen

— Mit Struktur-Elementen die Aussage schirfen
— Artikel und Reden schreiben

— Informationen zu Geschichten machen

— Nominalstil erkennen und vermeiden — Eigene Fahigkeiten einschétzen

— Sinnlicher texten: Je nach Typ haptisch/auditiv — Zum eigenen Schreibstil finden _
- Die Marke texten: . Préseﬂl

— Anforderungen an eine Marken-Sprache T . (

— Produkte/Angebote zu einer Marke aufwerten Sem\na

Teilnahme-Voraussetzung fiir diesen Workshop ist der vorherige Besuch des Seminars »Kreatives Texten zur SV-Dialogmethode

Wir empfehlen den vorherigen Besuch des Basis-Seminars zur SV-Dialogmethode.
Das Seminar ist ein Bestandteil des Dialogmanager.
Buchen Sie jetzt als:

1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf ihre Bediirfnisse in
Abstimmung mit Threm Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fiir 690.-€ je Teilnehmer, es fillt keine MwSt. an. Sie haben Interesse, wir noch
keinem Termin, wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist
fiir Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf
Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getrinke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an:

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Dez. 2021



Emotionen als Erfolgsfaktor in der Kundenansprache

Lernen Sie mit Threr personlichen Ausstrahlung noch mehr Wirkung zu erzielen. Erfahren Sie die
wichtigsten Aspekte, psychologisch wirkungsvolle Dialoge zu fiihren. Das 1-Tages-Seminar umfasst
zahlreiche praktische Tipps. Eignen Sie sich grundlegende Zusammenhiénge bei der Entstehung und

Wirkung von Emotionen an. Gestalten Sie wesentliche Elemente in der Kunden-Kommunikation emotional.

Marcus Auth

Ihr Fachdozent der Prof. Vogele Dialogmethode.
Dipl.-Wirtsch.Ing., STRUCTOGRAM® —Trainer, Business-TV-Moderator

Langjahrige Vertriebs- und Fiihrungserfahrung o Seﬂl’
gin P12
: : em'\“ar
Vormittag: Nachmittag: S
= Erfolg beginnt im Kopf — die Bedeutung = Aktuelle Grundlagen-Forschung:
von Emotionen in der werblichen =  Was lost wie Emotionen aus —
Kommunikation und bei wem?
= Emotion als Basis jeder menschlichen = Umsetzbares Praxis-Wissen fiir eine
Handlung individuellere Kunden-Ansprache
= Uberraschendes aus der Welt der = Tipps fiir Thre ,,private Kommunikation*
Wahrnehmung und Wirkung = Zahlreiche interaktive Parts und Ubungen

= Kunden gewinnen durch Emotion und
Einfiihlungs-Vermogen

Buchen Sie jetzt als:

1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Ihr Seminar ganz personlich auf Ihre Bediirfnisse in
Abstimmung mit [hrem Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fiir 690,- je Teilnehmer, es fillt keine MwSt. an. Sie haben Interesse, wir noch keinem

Termin, wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist fiir
Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf
Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getranke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an.

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Okt. 2021



Authentisch kommunizieren: iiberzeugend — dynamisch — empathisch

Sie lernen die wichtigsten Aspekte [hrer charismatischen Ausstrahlung auszubauen und sie bewusst zu
nutzen. Erfahren Sie, wie Sie lhre personlichen Stirken im Dialog wirkungsvoll einsetzen. Lernen Sie ein
Personlichkeits-Modell kennen, das Sie unterstiitzt, Ihre Gesprachspartner schneller fiir sich zu gewinnen.
Anhand zahlreicher Praxis-Tipps erleben Sie, wie Sie verbal, nonverbal, positiv und authentisch tiberzeugen.

Marcus Auth
Ihr Fachdozent der Prof. Végele Dialogmethode.
Dipl.-Wirtsch.Ing., STRUCTOGRAM® -Trainer, Business-TV-Moderator . nz-
Langjahrige Vertriebs- und Fiihrungserfahrung E\ n P(ase
. , em'\“a‘
Vormittag: Nachmittag: S
= Die Trias des erfolgreichen Dialoges: = Tipps und Beispiele fiir mehr Zuhorer- bzw.
Uberzeugung — Dynamik — Empathie Empfianger-Orientierung in der personlichen
= Authentisch und sich seiner selbst-bewusst und schriftlichen Kommunikation
sein: Das STRUCTOGRAM® = Wann welche Worte wirken —
*  Gesprichspartner besser einschitzen und bei wem!
spannende Erkenntnisse der Neurobiologie =  Rhetorik und Dialektik vor dem Hintergrund
=  Charismatische Dialoge fithren im unterschiedlicher Persénlichkeiten
Bewusstsein der eigenen Stirken * Zahlreiche Interaktive Parts und Ubungen

®  Gesprichspartner gewinnen durch Emotion
und Einfithlungs-Vermdgen

Buchen Sie jetzt als:
1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten lhr Seminar ganz personlich auf Thre Bediirfnisse in
Abstimmung mit Threm Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Fiir 690.- je Teilnehmer, es fillt keine MwSt. an. Sie haben Interesse, wir noch keinem
Termin, wir sammeln alle Anmeldungen bis es mehr als 6 Teilnehmer sind. Dieser ,,Wecker* ist fiir

Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf
Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getrinke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an.

Anmelden unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Okt. 2021
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Seminar Nr. 999

Ein individuelles Seminar nach Ihren Anforderungen

Gestalten Sie mit einem unserer Trainer [hr individuelles Seminar oder Thren Workshop. Sie sehen Bedarf in
der Auffrischung bzw. im Update zu aktuellen Trends in Sachen Dialog-Marketing der Dialogmethode?

Oder wollen einfach Thre Werbemittel mit allen Mitarbeitern auf die Dialogmethode hin tiberpriifen?
Auch ein personliches Programm zum Dialog-Manager erstellen wir gern mit Thnen gemeinsam.

Sprechen Sie mich an:

ger WE

Klaus Guckler - conl” o)

Ihr Fachdozent P raSe S e‘-('\'\(\ar
Telefon: +49 (0)6192/200 78-80 Oﬂ\'\ﬂe—

Mobil: +49 (0)170 780 37 97

email: info@sv-dialogmethode.de

Beispiel eines Workshops (1-Tag)

e Grundlagen e  Workshop:

e  Gehirn und Wahrnehmung

e Der »stumme« Dialog bei
Print-und Online-Medien

e Der »l. Kurz-Dialog«

e Die Dialog-Formel

e Wichtige Erfolgs-Ursachen im
Dialogmarketing

Optimierung Thres eigenen Werbemittels!
Gemeinsame Bewertung Werbemittel
anhand eines Eye-Tracking-Demos
Diskussion méglicher Optimierungs-Ansitze
Optimierung der eingereichten Werbemittel
in der Gruppe unter Anleitung des Dozenten
Prisentation der Ergebnisse im Plenum

Wir freuen uns auf lhre Fragen. Auch wenn noch keine konkreten Ideen zu einem Seminar bestehen,
freuen wir uns auf den Dialog mit Ihnen.

Anfrage unter: info@sv-dialogmethode.de

Kennen Sie schon unser LIVE Online-Seminare?
1. Grundlagen zur SV-Dialogmethode

2. Gestalten mit der SV-Dialogmethode

3. Texten mit der SV-Dialogmethode

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Okt. 2021



Consulting Nr. 101

Mailing-Check Easy - Testen Sie lhr Mailing im Schnellverfahren.

Nutzt Thr Mailing die wenigen Sekunden des ersten Uberfliegens, um Leser zu iiberzeugen?
Mailing-Empfanger entscheiden in sehr kurzer Zeit, ob sich das Weiterlesen lohnt.
Vorteile und Kundennutzen sind hier von entscheidender Bedeutung.

Der SV-Mailing-Check zeigt Thnen anhand eines Blickverlaufs-Videos, vom »1. Kurzdialog« mit Threm
Mailing, was Thr Empfinger wahrnimmt. )
N

consY

Klaus Guckler

Thr Experte / Fachdozent der Prof. Vigele Dialogmethode.

Staatl. Kommunikations-& Direktmarketing-Fachwirt. Seit vielen Jahren im

Direktmarketing und Adress-Management titig, u. a. als Marketing-, Werbe-

und Vertriebsleiter. Trainer der Dialogmethode.

Beurteilt werden: So funktioniert es!
e Absender-Sichtbarkeit e Sie reichen Thr Mailing bei uns ein
e Darstellung / Blickverlauf e Unsere Dialog-Experten zeichnen ein
e Verstindlichkeit Blickverlaufs-Demo Thres Mailings auf.
e Vorteils-Argumentation e Sie erhalten eine Kurz-Analyse Thres Mailing
¢ Hinlenkung zur Response-Maoglichkeit
e Textliche Grundlagen e Thr Preis: nur 390,— Euro (es fillt keine MwSt.an)

Sie erhalten ein Video und eine personliche Beratung mit Optimierungs-Tipps.

Kennen Sie unsere Seminare und Workshops?
schauen Sie doch mal auf unsere Web-Seite und werden Sie Experte.

1. Inhouse-Seminar: Zum Festpreis. Sie gestalten Thr Seminar ganz persdnlich auf Thre Bediirfnisse in
Abstimmung mit Threm Trainer inkl. Dokumentation. In Threm Unternehmen oder Hotel.

2. Offenes Seminar: Festpreis pro Teilnehmer. Das besondere, Sie haben Interesse an einem Seminar, dann
sammeln wir alle Anmeldungen bis min. 6 Teilnehmer zusammen sind. Dieser ,,Wecker* ist fiir

Sie kostenfrei. Die Seminare finden zweimal im Jahr im Raum Frankfurt statt. Andere Orte gern auf
Anfrage. Enthalten sind Dokumentation, Getrdnke in den Pausen und Mittagessen.

3. Einzel-Training: Fragen Sie uns hierzu gern an:

Buchen unter: seminar@sv-dialogmethode.de

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de

Stand: Okt. 2021



In 3 Seminaren zum "Dialog-Manager,,

Das Dialog-Manager-Zertifikat ist ein echtes
Pfund fir lhren Lebenslauf. Es bescheinigt, dass
Sie die Blick-Regie und die Dialog-Flihrung bei
Print- und Online-Medien beherrschen.

Das Beste: Sie bendtigen nur 3 Seminare,
um sich dieses Zertifikat zu sichern. Bei den
Inhalten kdnnen Sie unter verschiedenen
Themen wahlen — je nachdem, wo lhre
personlichen Schwerpunkte liegen.

e GUER et

Ilhr "Dialog-Manager,, Zertifikat

@

CERTIFICATE

R

Beispiele fiir den Dialog-Manager:

Die Grundlage ist das

- ,Basis-Seminar nach der SV-Dialogmethode”
als Prasenz oder LIVE Online-Seminar.
Zusatzlich zwei weitere Seminare aus den
Bereichen Texten und Gestalten.

Seminar aus dem Bereich Gestalten:

LIVE Online-Seminar

- "Gestalten mit der SV-Dialogmethode,,
oder

Prasenz-Seminar

- ,Blickgerechte Print Werbung gestalten”

- ,Aktivierende Kataloge gestalten”

Seminar aus dem Bereich Text:

LIVE Online-Seminar
- Jexten mit der SV-Dialogmethode,,
oder

Prasenz-Seminar

- Texten fur Print-Medien”

- ,Bessere E-Mails und Newsletter schreiben”
- ,Kreatives Schreiben”

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de



Kunden-Stimmen:;

In Zeiten elektronischer Kommunikationsflut sticht das
V Direct Mailing mit Stil hervor, es driickt Wertschatzung aus,

erweckt beim Empfanger Aufmerksamkeit und wird als

wichtig eingestuft. Auch neue Medien sowie die physische
und digitale Kommunikation gewinnen an Bedeutung und verdndern das Marketing
nachhaltig. Mit solch einem Manahmen-Mix und einem gezielt gesetzten
Dialogmarketing konnen wir eine zielgruppengerechte und noch persénlichere
Ansprache des Kunden erreichen. Die Grundlagen dafiir konnte uns das Basisseminar
zur Siegfried Vogele Dialogmethode hervorragend vermitteln.

Reinhard Scheitl
Leitung Marketing & Produktmanagement, Osterreichische Post AG

In einem fiir uns zugeschnittenen Workshop konnten wir
mit Herrn Guckler lernen, wie wir unsere Kunden im Print
wie auch online bestmdglich ansprechen kénnen. Viele
dieser Erkenntnisse zur Gestaltung und Wahrnehmung unserer Kommunikation

Betty Bossi

konnten wir daraufhin erfolgreich in der Praxis umsetzen.

Jil Mewes
Leiterin Kampagnenmanagement, Betty Bossi

@ Witt-Gruppe Das neue Format des LIVE Online- -\

A memberof the otto group Seminars zur SV-Dialogmethode hat uns

uberzeugt. Die Aufteilung in drei
Seminar-Blocke kommt den aktuellen Arbeitsbedingungen sehr
entgegen. Das Seminar liefert eine optimale Verbindung von Praxis
und Weiterbildung. Viele praktische Beispiele und die Beziige auf
unsere eigenen Werbemittel helfen uns die Methoden erfolgreich
umzusetzen. Besten Dank flir ein rundum gelungenes Online
Seminar!

[ar) ag entur'reppa Als Werbea_gemur mit der Kernkompetenz Direktmarketing
Exruanx wollen wir immer auf dem neuesten Stand der
Dialogmethode sein. Im Seminar konnten Sie unser Know-
how durch wertvolle Einblicke weiter vertiefen — ein idealer Partner.

Christian Schmoll
Creative Director

Heise Medien Mit Spannung haben wir das Online-Seminar zur SV-
Dialogmethode erwartet - wir wurden nicht enttauscht

Auch im digitalen Format wurden uns Theorie und Praxis anschaulich ndhergebracht.
Herr Guckler hat unsere Werbemittel mit Hilfe des Eye-Tracking-Verfahrens unter die
Lupe genommen und Hilfestellung zur Optimierung gegeben. Ob Print- oder Online-
Kommunikation, das Seminar kann ich jedem, der sich mit Marketing-Kommunikation
beschaftigt, sehr empfehlen. Ein herzliches Dankeschén an Herrn Guckler!

\/
|| Noreen Lengdobler
“ l" Stv. Leiterin Vertrieb & Marketing & Leiterin Direktmarketing, Heise
Medien GmbH & Co. KG

p\/ /
@;‘ Christian Schmidt
LY

N Marketing Manager, Witt-Gruppe

t
4

. _‘ Das Seminar zur Dialogmethode mit Herrn Guckler hat uns
World Vision

ZUKUNFT FUR KINDER

bei der Entwicklung unseres Werbematerials zu
Gewinnung neuer Spender wirklich vorangebracht. Dass
die Methode Sinn ergibt, zeigt auch der Aufbau des Seminars selbst: Wir blieben mit
interaktiven Elementen und Riickfragen standig im Dialog. Prima!

| . Dirk Jacobs
’ Abteilungsleiter Marketing Kommunikation, World Vision
A3 Deutschland

Herr Klaus Guckler hat uns mit der Eye-Tracking Analyse wertvolle

EVﬁ Erkenntnisse geliefert. Wir haben diese sehr erfolgreich umgesetzt.
Dadurch konnten wir unseren Response um 25% steigern. Vielen

Dank fiir die freundliche und kompetente Beratung!

Alexander Wagner
I Abteilungsleiter Kundenservice

<«

Der Workshop war fiir uns eine grofe Hilfe. Die
Dialogmethode ist nach wie vor hoch aktuell. Wir haben
viele neue Erkenntnisse erworben, die wir nun erfolgreich
umsetzen. Vielen Dank fiir die gute Zusammenarbeit.

Florian Wetjen
Geschaftsfiihrender Gesellschafter, BTN Miinzen

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhiittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de



Seminar-Anmeldung

SV-Dialogmethode, Training und Consulting, 65719 Hofheim im Taunus
seminar@sv-dialogmethode.de

Seminar-Titel:

U LIVE Online-Seminar / Datum: J Offenes Seminar / Datum:

O Inhouse-Seminar / Datum: 0 Sonstiges:

lhre Kontaktdaten (Bitte erginzen)

Seminar-Teilnehmer:ln

Vorname: Nachname:

E-Mail: (zur Ubermittlung der Online-Zugangsdaten):

Rechnungs-Empfanger:

Vorname: Nachname:
Firma:
Kostenstelle: Kostenart:

StralRe Haus-Nr.:

Land: PLZ: Ort:
eMail (nur fir Rickfragen) @
Telefon:

Es gelten die Allgemeinen Geschiftsbedingungen unter: https://sv-dialogmethode.de/agb/

Unterschrift und Firmenstempel Name in Druckschrift

SV-Dialogmethode — Training und Consulting — Traubenhittenweg 1 A — 65719 Hofheim am Taunus
Mobil: +49 (0)6192/200 78-80 — www.sv-dialogmethode.de — email: info@sv-dialogmethode.de
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Sie haben Fragen?

wir freuen uns auf den
Dialog mit lhnen!

in P @



